Einkaufsfinanzierung fur den Mittelstand — Programmbeschreibung kompakt

Kurzbeschreibung | Zielgruppe & Ablauf:

Die Einkaufsfinanzierung ist nutzbar fur KMU mit einem Jahresumsatz von 500 T€ - 250 Mio. €.

Zielgruppe sind Unternehmen, die Auftrage/Projekte mit guten Deckungsbeitrdgen nicht realisieren
kénnen, da die Vorfinanzierung im Materialeinkauf aus dem eigenem Cash Flow nicht mdglich ist.

Der Unternehmer erhélt eine Einkaufsfinanzierung bis zu 100 % der Einkaufsrechnung im Rahmen
der vereinbarten (revolvierenden) Finanzierungslinie.

Der Einkaufsfinanzierer fungiert als Zwischenhandler und kauft bei von lhnen vorgegebenen
Lieferanten zu von Ihnen verhandelten Konditionen. Die Ware wird per Strecke direkt an Sie geliefert.

Sie begutachten die Mangelfreiheit der Lieferung und geben diese zur Zahlung frei. Auch Lieferungen
aus Ubersee (z.B. mit ,\Vorkasse" vor Versand aus Asien) kénnen nach Absprache finanziert werden.

Nach Zahlungsfreigabe des Abnehmers (Sie) begleicht der Einkaufsfinanzierer die Rechnung sofort
auf das Konto des Lieferanten.

Sie zahlen die Vorfinanzierung innerhalb des mit dem Einkaufsfinanzierer vereinbarten Zahlungsziels.

Sie haben Wabhlfreiheit, welche Lieferanten / Eink&ufe finanziert werden sollen.

Programmbeschreibung & Kosten | Eckdaten:
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Sie sollten mind. 24 Monate operativ tatig sein, damit ein Rickversicherungslimit moglich ist
Keinerlei bonitatstechnischen Negativmerkmale | moglichst positive Ertragslage

10 T€ Mindest-Transaktionsbetrag pro Ankauf | 100 T€ Mindest-Einkaufsvolumen p.a.
100 T€ Mindest-Finanzierungslinie (Ruckversicherungslimit) bei Vertragsstart
Bis zu 100 % Finanzierung des Einkaufs- oder Bezugspreises
Bis zu 120 Tagen Zahlungsziel (Originarer Lieferant wird vom Einkaufsfinanzierer sofort bezahlt)
Nutzbar fur Materialeinkauf innerhalb Deutschlands, Europas oder aus Ubersee

Finanzierungsgebiihr nominal 1,3 - 3,5 % nominal fir 120 Tage Zahlungsziel, je nach Bonitat und
Finanzierungsrahmen, Tag genaue Abrechnung bei kiirzeren Laufzeiten

Verhandelte Skontoertrage verbleiben in Ihrem Unternehmen

Keine Startgebiihr, Keine Limitprifkosten seitens des Refinanzierers oder Finetraders

Antragsunterlagen zur Vorpriufung lhrer Anfrage:
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Analysebogen (Vorlage 8.0) — verbessert die Konditionen - bitte vollstandig ausgefullt
Aktuelle kumulierte BWA, inkl. Summen- und Saldenlisten (SuSa), Kontenblatter

vollstandige Bilanz / Jahresabschluss des Geschéfts-Vorjahres, alternativ
o vollstandige kumulierte BWA, inkl. SuSa und letzte vorliegende Bilanz / Abschluss

Planung Finanzierungsbedarf fir 6-12 Monate (sofern mdglich)

Kostenbeispiel aus der Praxis:

>

>

Ein Handelsunternehmen mit guter Ertragslage erhélt eine Finanzierungslinie i.H.v. 300 T€. Die
Gesamtkosten fiur die Nutzung des Zahlungsziels von 120 Tagen betragen insgesamt 2,0 %. Es
fallen keinerlei weitere Start-, Prif- oder Prolongationsgebihren an.

Da mit allen Lieferanten @ 2,5 % Skontoertrage verhandelt wurden, tibersteigen die Skontoertrage
die Finanzierungskosten. Der Unternehmer erhalt ein Zahlungsziel auf seine Eink&ufe von 120
Tagen zum ,Nulltarif* und schont eigene Liquiditat, ohne die Stellung dinglicher Sicherheiten.

Fir weitere Ruckfragen stehen wir unter 02904 — 97 66 80 gerne zur Verfligung
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